
 

【日 時】 平成２6 年 8 月 8 日（金）13：30～16：30 

【会 場】 ちばぎん総研セミナールーム 【定 員】 28名（お申込先着順） 

（ＪＲ稲毛駅東口徒歩 1分、こみなと稲毛ビル４階、１階千葉銀行稲毛東口支店 裏面案内図参照） 

         ※駐車場はございませんので、お車でのご来場はご遠慮下さい 

【受講料】 会員：12,960円 一般：18,360円  消費税込（資料代含）     

※1社 2名以上ご参加の場合、合計金額の 10％を割り引きます。 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

飯嶋 聡 氏 
Six Stars Consulting株式会社  
パートナーコンサルタント 
元㈱ユナイテッドアローズ販売力向上責任者 

 

店長代行、バイヤー、商品統括ディレクター、新規ブランド

の立ち上げのキャリアを経て、㈱ユナイテッドアローズ入社。 

店長、新店舗の立ち上げを経験後、2003年より人事部

に転部。「プロ販売員育成」を通じ、成長を実感できる仕

組みを作り、多くのスター販売員を輩出した。その取り組み

を更に深め、「企業内大學校」を開校。「學び」や「気づ

き」の啓蒙・環境整備、企業内大學インストラクター、店

舗での教育担当者の育成に携わる。 

その後、採用責任者を兼務し、新卒者の採用スキームの

再構築、研修の立案・実施、また、障がい者雇用・管理

の強化にも注力。重度障がい者が自己成長できる環境

整備に携わる。 

業績に貢献できる学びの提供が信条。2013年より現職。 

お申込は次頁をご利用ください。弊社ホームページからもお申込みいただけます。 

セミナーの主な内容 講師 

秘訣１：お客様が手に取った商品は？ 

     ・どのようなお客様が、どのような商品を      

手に取ったでしょうか？ 

     ・品揃えやお店のレイアウトを見直すための      

着眼点をお伝えします。 

秘訣２：お声がけは適切なタイミングに 

     ・適切なタイミングでお声がけ出来ていますか？

実はお声がけのタイミングで、売り上げに

大きな違いが出ます。 

     ・そのポイントをご紹介します。 

秘訣３：朝礼の使い方 

     ・今日の売り上げ目標を伝達していませんか？

売り上げ目標も大事ですが、それよりも

もっと効果の高い方法があります。 

     ・取り組み事例をご紹介します。 

小売業店長向けパワーアップセミナー 

業績好調店に学ぶ、 

売上アップの３つの秘訣 
ご来店されたお客様が、商品をご覧になり、何も買わずにお帰りになる・・・・・ 
そのような状況が続いていないでしょうか？ 
もし、そのような状況であれば、それは売り上げアップのチャンスです。 
お客様との接し方、商品の品揃えや配置を見直すことで、お買い上げいただける可能性
が増すからです。 
本セミナーでは数々の店舗指導を行ってきた飯嶋講師が、店舗状況の分析方法や、  
お客様との接し方、商品の品揃えを見直す着眼点をお伝えします。 

ちちばばぎぎんん総総研研    セセミミナナーーののごご案案内内                       

 こんな方にお勧めします！  

小売業の店長業務にあたる方（特に新任店長・店長代行者） 

人材育成業務のレベルアップを図りたい方、店長育成に携わる方 



 

 

 

         ＦＡＸ  ０４３－２０７－０７３１ 

●お申込み 

下記に必要事項をご記入の上、当参加申込書を上記番号まで FAXして下さい。 

なお、お申込者が 10名未満の場合は、中止とさせていただく場合がございます。ご了承ください。 

ちばぎん総研 8/8（金）「業績好調店に学ぶ、売上アップの３つの秘訣」参加申込書 

貴社名  

住所 〒 

電話  

FAX  

○で囲んでください   一般  ・ 総研会員（会員番号：               ） 

お申込責任者 所属        役職         氏名 

受講者 所属        役職         氏名 

受講者 所属        役職         氏名 

受講者 所属        役職         氏名 

【受講料のお支払方法】 

●自動引落契約のある会員の方 

 セミナー開催月の翌月 5 日に、ご契約口座（会費

支払口座）より所定金額を自動引落しいたします。

なお、領収書が必要な場合は下記に○をお付け下

さい。 

●自動引落契約のない会員及び一般の方 

請求書をお送りいたしますので、開催日の前日ま

でに指定口座へお振込み願います。 

（振込手数料はご負担願います。） 

＊受講取消しの場合の受講料のお取扱い 

受講お取消しの場合は、セミナー開催日前日午後 5

時までにご連絡（電話または FAX）下さい。 

事前のご連絡なく、当日ご欠席の場合は、受講料を

頂戴いたしますので予めご了承ください。 

＊個人情報の利用目的 

 ①商品やサービス等のお申込受付のため。 

 ②商品やサービス等のご提供に必要なご案内・ご連絡・ 

ご請求を行うため。 

  なお、個人情報の利用目的の詳細につきましては、 

当社ホームページの個人情報保護宣言をご覧ください。  http://www.crinet.co.jp/privacy/index.html 

参加申込み 

〈お問い合わせ先〉  

株式会社 ちばぎん総合研究所経営コンサル第一部 
TEL:043-207-0621 FAX:043-207-0731  
ﾎｰﾑﾍﾟｰｼﾞ:http//www.crinet.co.jp 

会場案内図 

 

駐車場はございませんので、お車でのご来場は
ご遠慮ください 

 

領収書要  
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